IDMed. Une levée de fonds
avec Provence business angels

e MEDICAL La société marseillaise, qui a développé un pupillométre portatif destiné a
aider les anesthésistes a parfaire leur dosage, entre en phase de commercialisation.

e montant de l'envelop-
pe n'est pas communi-
qué, mais c'est une
" levée de fonds «significa-
tive » que vient de réaliser auprés
de Provence Business Angels la
société marseillaise IDMed. Une
nouvelle étape clé dans la vie de
cette entreprise fondée en 2009
par lingénieur électronicien
Frédéric Bernert et lingénieur
biomédical  Thierry Bagnol.
«Nous avons développé un appa-
reil qui permet de mesurer ins-
tantanément les variations de la
taille de la pupille d'un patient
lorsque celle-ci se dilate », expli-
que Frédéric Bernert.
Une innovation technique qui vise
deux marchés différents.
«Tout d'abord, notre produit trou-
ve une application immédiate
dans le domaine de la réanima-
tion neurologique, et plus précisé-
ment dans la surveillance du
réflexe photomoteur. Il peut en
effet remplacer avantageuse-
ment le fameux test de la "lampe
de poche”, en diffusant une lumié-
re constante dans les yeux du
patient, de maniére a juger du
bon fonctionnement de son syste-
me nerveux ».

Mesure de la douleur

Autre application possible: la
mesure de la douleur, chez les
patients qui ne peuvent pas com-
muniquer avec leurs praticiens,
notamment dans le cadre d'opé-
rations chirurgicales sous anes-
thésie.

«Notre systeme permet de quan-

Frédéric Bernert, président de la société marseillaise IDMed.

tifier avec précision la sensibilité
a la douleur de ces patients, et
par conséquent de pouvoir doser
de maniére trés fine les quanti-
tés de morphines contenues
dans les produits analgésigues.
Cela permet d'anticiper, mais
aussi de surveiller le degré de
douleur pendant lopération et
d'ajuster les dosages en temps
réel. En divisant par deux la quan-
tité de morphines, on diminue
également l'importance des dou-
leurs post-opératoires ».

Phase de commercialisation

La société, qui a sorti en 2010 la
deuxiéme version de son appa-
reil, méne depuis sa création un
intense travail de lobbying afin
que ses innovations fassent L'ob-
jet d'un maximum de publica-
tions scientifiques. «C'est ainsi
que fonctionne notre marché,
constate Frédéric Bernert. Si
nous voulons que nos produits
fassent partie de L'équipement
standard du bloc opératoire des
hopitaux, nous devons en justifier

l'intérét auprés des prescrip-
teurs d’opinion».

La récente levée de fonds inter-
vient ainsi @ un moment charnié-
re de la vie de la société, qui sou-
haite désormais asseoir la réputa-
tion de ses solutions, mais aussi
développer un solide réseau de
commercialisation. « Nous dispo-
sons d'un agent a Paris depuis fin
2010, et nous visons également
le marché européen, confirme
Frédéric Bernert. Nous ambition-
nons de commercialiser une ving-
taine d'appareils en 2011, et de
doubler nos ventes chaque
année. Nous évoluons sur un
marché estimé a 150 M€ au sein
duguel nous n‘avons aucune
concurrence directe. Mais nous
savons que tout cela prendra du
temps..» A moyen terme,
Frédéric Bernert envisage ainsi
deux hypothéses de développe-
ment pour son entreprise: «Les
business angels sont destinés a
sortir dans les cing ans, rappel-
le-t-il. Pour cela, nous pouvons
soit ouvrir a nouveau notre capi-
tal a des capital-risqueurs, soit
céder la société. Notre potentiel
est prouvé et intéresse naturelle-
ment les grands noms du sec-
teur...»
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